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Marka Flo

wkracza na poiki

Od niespetna pieciu miesiecy na poétkach a juz zachwycaja
wysoka jakoscia i skutecznoscia dziatania - mowa o produktach
marki Flo. W sktad oferty wchodza m.in. ptyny i balsamy do
mycia naczyn, ptyny uniwersalne do mycia podtég oraz ptyny

i koncentraty do ptukania. Innowacyjne produkty

marki Flo tgczg w sobie troske o czystosc

w domu i ochrone srodowiska.

Wydajne, skuteczne, delikatne i wysokiej
jakosci — takie sa pierwsze opinie klientéw na
temat produktéw marki Flo. Detalisci mimo
obaw przed wprowadzeniem zupetnie no-
wej, nieznanej na rynku marki s3 zgodni
i przyznaja, ze byfa to dobra decyzja.

Na uwage zastuguje nie tylko skutecznos¢
tych produktéw ale réwniez receptury oparte o
naturalne olejki i ekstrakty z owocéw i kwiatow.
Ptyny sq delikatne dla skory rak a takze zawierajq
konserwanty o niskim potencjale alergizujacym
i starannie dobrane kompozycje zapachowe.
Produkty pieknie pachna a co najwazniejsze nie

zawieraja fosforanéw ani parabenéw.

WsSrod marek wiodgcych
Marka Flo z cafa linia produktéow w hali
Marpol pojawita sie na poczatku roku. Jak in-
formuje kierownik, Piotr Urbaniak pierwsze
opinie klientéw sa bardzo pozytywne. ,Nasi
klienci $miato poréwnuja produkty Flo do ma-
rek wiodacych na rynku. Przede wszystkim nie
ustepuja im jakoscia, sa wydajne, maja tadny
zapach i co najwazniejsze sa skuteczne. Jak
na tak krotka obecnos¢ na pétkach po sprze-
dazy wyraznie wida¢, ze klienci sa zaintere-
sowani tymi produktami i do nich wracaja.
Nowosci wymagaja ugruntowania na rynku,
wypracowania opinii i odpowiedniego zarekla-
mowania. Producent marki Flo jest w tych dzia-
taniach bardzo aktywny. Produkty sa widoczne
na billboardach, w gazetkach promocyjnych
i przede wszystkim na potkach z dodatkowy-
mi materiatami POS i ekspozytorami. Jest duzo

producentéw, ktérzy wchodza z nowymi pro-

o Yo o N o §
e AR

Aoy
4

Radostaw Kowalczyk, Wiasciciel
Sklep chemiczno-przemystowy KORA
Lutomiersk
duktami i w przypadku, gdy firma nie ma odpo-
wiedniej strategii marketingowej nie osiaga du-
zych wynikéw sprzedazowych. W przypadku
marki Flo jak sam zauwazylem firma prowadzi
odpowiednie dziatania, ktére zwracaja uwage
klientéw, m.in. ustawia cene na takim pozio-
mie, by byta atrakcyjna i jednoczesnie kojarzyta
sie z marka z wyzszej pétki. Dzieki obecnosci
Przedstawiciela Handlowego, nie musimy sie
martwi¢ o dostepnos¢ produktéw, ekspozycje
na pofce i wprowadzanie akgcji. Przedstawiciel
kontroluje jak dziata konkurencja, jakie sa pre-
ferencje na poszczegolne ptyny oraz monitoru-

je ceny” — przyznaje Piotr Urbaniak.

Pierwsze hity sprzedazowe
Podjecie decyzji o wprowadzeniu nowych
i nieznanych konsumentom produktéw jest
zawsze trudne i wiaze sie z wieloma obawa-
mi. Jednak nie w przypadku marki Flo, ktéra

w sklepie pana Radostawa Kowalczyka na pét-

kach pojawita sie w lutym. ,Szybko sie okaza-

to, ze wszelkie obawy, ktére mi towarzyszyty
przed wprowadzeniem byly nieuzasadnione.
Klienci, ktérzy raz sprébuja produktéw Flo,
wracaja i siegaja po kolejne ptyny tej marki.
Przede wszystkim zacheca ich przystepna cena
oraz wysoka jakos¢. Osobiscie juz sprawdzitem
skutecznos¢ i jakos¢ produktéw we wiasnych
domu dlatego z czystym sumieniem polecam
je kazdemu.

W tej chwili jestem zadowolony, ze mam
marke Flo w moich dwoéch sklepach, ponie-
waz sa one konkurencja dla innych znanych
pozycji na potce. A dzieki temu, ze produk-
tow tej marki nie ma w marketach my moze-
my by¢ bardziej konkurencyjni. Mamy dostep-
ne ptyny do mycia naczyi, ptyny do ptukania
tkanin oraz ptyny uniwersalne, ktére sa hitem
sprzedazy. Ten produkt juz zamawiam paleta-
mil” — przyznaje wiasciciel sklepu pan Rado-

staw Kowalczyk.
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